
営業スタイルは御用聞き型から、お客様のニーズを喚起する提案型に変化して
いますが、その営業スタイルに、もうお客様は飽きてきてはいないでしょうか。 

その提案で、お客様はワクワクしていますか？ 

iPad等のタブレットを使うことで、提案型の営業スタイルの次の新しい切り口
での商談を可能にします。提案されるお客様と、提案する営業といったこれま
での決まった役割りを超えた、お客様を巻き込んだ商談スタイルをご紹介しま
す。 

11/14 水 

14:00~16:30 
（開場：13:30） 

¥3,000 受講料 

会場： 
 

定員： 

受講料： 

ＩＴビジネスプラザ武蔵 
交流室２ 

４０名 

３,０００円（税込） 

お問い合わせは、 

〒９２０－０８５３ 
石川県金沢市本町１－５－２ リファーレ９Ｆ 
TEL：０７６－２６５－５７７１ 担当：田圃、高田 

主催：株式会社システムサポート 
共催：株式会社サクセスブレイン 

第２部 1４:５５ ~ １６:２０ 第１部 1４:00 ~ 1４:４５ 

自分が考えたもの作ったものは、自分が最も求
めているものに違いありません。営業や技術者
本位ではない、お客様自身でソリューションを
創る。そのためにiPad等のタブレットをどう活
用していくのか、ポイントをご紹介します。 

講師：㈱システムサポート 小西 享 

会社の仕組みは、２Ｗ１Ｈに集約されています。
上手くいっている会社は、この２Ｗ１Ｈが明確
になっています。反対に、イマイチ流れに乗れ
ていない会社は、この２Ｗ１Ｈが明確になって
いません。 
会社の仕組みで明確にすべき３つのポイントを
お伝え致します 

ゲスト講師：㈱サクセスブレイン 扇谷 秀則 

〒９２０－０３６４ 
石川県金沢市松島２－１９１ COMビル 
TEL：０７６－２６９－８６５３ 担当：扇谷 

「iPad等タブレットを利用したお客様参加型へ  
 営業スタイルの変革」 

「儲かる仕組み作りの３つのポイント」 



11/14 水 

14:00~16:30 
（開場：13:30） 

¥3,000 受講料 

当日の飛び込み参加もお待ちしております！ 

【セミナー受講料について】 

お一人様 ： ３,０００円（税込） 

お申し込み受付後、受講票とご請求書をお送りさせて頂きます。 

FAX：０７６－２６５－５７７２まで 

必要事項をご記入のうえ、このままFAX下さい。 

貴社名 

ご住所 

お電話番号 

ご連絡担当者 

〒 

FAX番号 

ふりがな 

氏名 

所属・役職 

ふりがな 

氏名 

所属・役職 

ふりがな 

氏名 

所属・役職 

ご参加者① 

ご参加者② 

従業員数 

店舗・事業所数 

名 

ヶ所 

●ご記入いただきました個人情報は、セミナーご参加の確認や、セミナーに関するご連絡のためにのみ使用いたします。 


